
第一时间，国赛网评传统版计划书要求 

导语  

随着“互联网+“大赛国赛各省网评名额的公布，距离网评材料

递交的截止时间 9 月 13 日只剩下 8 天的时间，那么，这 8

天要做些什么呢？国赛网评的材料由三个部分构成：网评计

划书、网评版 ppt 和网评视频。剩下几天时间，我们就和大

家一起好好整理一下这些材料。 

计划书的构成  

结合前三届的大赛的经验，我们总结了计划书的结构，如下图

所示，每个部分都有一定的权重，不可或缺。  

 



封面  

封面上应该具有大量和项目相关的信息，而不是只有项目的

名称，可以参考下面两个项目的封面。 

 

摘要  

摘要部分要把项目的突出亮点完全展示出来 500 字左右，用

短小精炼的语句说明以下几个问题： 

设计理念由来、市场需要的产品、市场上还有哪些人在做类似

的产品、你们提供了什么产品、你们提供的产品比他们提供的



强在哪、你们如何做出这么强的产品、你们如何把产品对接到

需要的地方、你们对接需要后能赚多少、你们赚的分给我们多

少，要我们提供什么、介绍一下你们自己。 

目录  

目录结构说明你做项目的逻辑，至关重要，以创意组的项目

为例，可以参考以下的目录结构，其他组别可以根据情况自

行调整。目录中的页码一定是从第 1 页开始的。 

第 1 章  执行概要 

第 2 章  项目介绍 

第 3 章  行业市场 

第 4 章  竞争分析 

第 5 章  产品服务 

第 6 章  商业模式 

第 7 章  财务融资 

第 8 章  团队介绍 

第 9 章  风险对策 

第 10 章  附件材料 

执行概要 

执行概要（1-2 页），包括战略定位、市场分析、目标客户、

产品服务、商业模式、竞争优势、运营现状、团队优势、预期

利益，融资需求。 



项目介绍 

项目介绍（1-2 页）包括项目背景、技术方案、项目成果、应

用场景、团队介绍。 

行业市场 

行业市场（2-3 页）包括市场痛点、市场容量、行业前景。 

竞争分析 

竞争分析（1-2 页）包括了解分析市场竞争对手，国际、国内

竞争对手，认识自身的行业排名，知己知彼才能百战不殆。 

产品服务 

产品服务（5-8 页）包括产品特点（创新性、可行性、新颖性、

便捷性）、产品技术（技术水平、技术优势是否拥有核心专

利）、产品应用（如何使用、最终效果、社会影响、案例解析）。 

商业模式 

商业模式（4-5 页）包括战略思想（利润来源，各阶段的目标

及计划安排）、推广渠道（通过哪些渠道和手段推广产品/服

务，让客户知道并了解产品）、合作模式（如何跟合作伙伴合

作，让客户买单？）。 

财务融资 



财务融资（2-3 页）包括股本结构、财务预测（1-2 年预测）、

融资计划（控制在 10%左右）。 

团队介绍 

团队介绍（2-3 页）包括组织架构、领导者的魅力、合理的人

员配置、充足的行业资源。 

风险对策 

风险对策（1-2 页）包括可能存在的风险、应对措施。 

附件材料 

附件：专利原件扫描、专利授权书扫描、获奖证书扫描、检测

报告扫描、论文扫描等。 

结语  

每个项目的计划书不尽相同，但是其中的基本内容应该是差

不多的，希望这篇文章能够帮助所有进入国赛的队伍。 


